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MEGSEM ERI MEG KARTYAVAL FIZETNI KOLFOLDON?

TANACSADO

Gonosz befekteto nincs

Nagy lesz a verseny a startupok kozott a befektet6k pénzéért (a Jeremie-forrasok
miatt év végéig tul sok lesz ebbdl a piacon, utana meg kevés), de nem mindegy,
milyen szerzddést irnak ala. Horgos Lénarddal, a forrasszerzésre szakosodott
M_27 Absolvo tanacsado cég partnerével atvettiik a lehetséges buktatokat.
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Mi van, ha egy befektet6 visszaél az
er6folényével, azzal, hogy a pénz,
amire palyazunk, nala van?

Tortént mar olyan, hogy azt mond-
tuk az tigyfélnek, hogy ne ird ala. Nincs
olyan, hogy gonosz a befektetd. Olyan
van, hogy nem irom ala a szerz6dést,
amit elém rak. Tényleg ennyire egysze-
ri. A fair befektetd elmondja, hogy egy-
egy lépést milyen kockazatok kivédése
miatt akart belevenni a szerz6désbe,
fontos, hogy ezeket tisztazzuk.
Hogyan védik magukat a befekte-
ték? Mire érdemes figyelni?

A cégértékelés és a tulajdoni hanyad
az, amire mindenki raimegy. A befekte-
tésért cserébe kapott tulajdonhanyad
meghatarozhatja, hogy a befekteté mibe
sz0l bele. Sokszor elmondom, hogy
teljesen felesleges azon birkdzni, hogy

50 vagy 52 szazalékot kap-e a befektetd,
ha 42 szazalékkal is ugyanazt el tudja
érni: kontrollt és megtériilést. Az exit-
nélis el lehet tériteni az osztozkodast,
vagyis adott megtériilés alatt a befek-
tet6 a tulajdonrészéhez képest kaphat
nagyobb szeletet is. Amivel mindenképp
foglalkozni kell, az az iranyitas és a véto-
jogok kérdése. Ha tul erds a kontroll, az
megbénithatja a céget.
A startupok legtdbbszoér amiatt pa-
naszkodnak, mert a magyar befek-
tet6k magas tulajdonrészt kérnek.
Havan egy céged, ami nem termel
még bevételt, és azt mondod valakinek,
hogy évek mulva majd milliardokat ér,
és ezt fogadja el csak tigy, puszira, per-
sze hogy kételkedni fog. Az is igaz, hogy
egy doglott cégben a tobbségi tulajdon
ugyanugy nullat ér. Sok befekteté mond-
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jamamar, hogy a magas tulajdonrész-
nek nincs sok értelme. A likvidacios el-
sObbséggel a befektetd biztositani tudja
amegfeleld részesdését a hozambol.

Mi van, ha egy startup teljesen mas
iranyba megy, mint ahogy a szerz6-
déskotéskor tervezték?

Aki ennyire keresi az ttjat, az ne
igérje meg, hogy fél év mulva kiilfoldi
disztributora lesz. Folyamatosan kom-
munikalni kell a befektet6vel, a ripor-
talast rogziti a szerz6dés, de ez nem
helyettesiti a személyes kapcsolatot.
Mikortodl legyen exitstratégiank?

A befektetd biztosan fog vétdjogot
kérni arra, hogy az iizleti tervben nem
fixalt tovabbi finanszirozasnal lehessen
vétojoga. Nyilvan azért, nehogy kihi-
guljon egy részvénykibocsatasnal, vagy
hitelt vegyenek fel a hata mogott. Ha az
van a startupper fejében, hogy valahon-
nan Uj befektet6t akar majd szerezni,
és ezt nem kozli a befektetdjével, akkor
a fenti okok miatt belefuthat egy vétoba.

Mondjuk el a befektetének, ha
masodkoros befektetést akarunk, és
a szerzbdésbe vegyiik bele, hogy bizo-
nyos feltételek mellett csak nagyon erés
- jogilag objektiv — indokkal vétozhassa
ezt meg. Az exitstratégia befolyasolhatja
az tizletfejlesztést is. Ha tudom, hogy
melyik nagy konkurenstél varom, hogy
majd felvasarol, akkor nem érdemes pél-
daul abban az orszagban terjeszkedni,
ahol 6 is megjelenik. Neki az nem érték,
nekiink meg nem versenyhelyzet. Olyan
helyre kell menni, ahol 6 nincs, sokkal
jobb lesz a targyalasi poziciénk. €3

Tovdbbi tandcsok a forbes.blog.hu-n!
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